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KMous ne voyons pos de crise
de I'immobilier au Moroct
Certaines banques de [a place, en co[aborat ion avec Cafpj .  [e court ier en crédit
immobit ier,  sont en train de réftéchir  à de nouvet les formutes de crédit .

ftdllenge Hebdo r vou5 êter lepr€mier(our-
tier en (édit immobilierà avoir pds pla(e,
depuisseulement quelque5 moi5, au Maroc.
Quel bilan drcsser-voui?
Philippe Taboret : tour d'abord, nous fuisom état
d une forc receptivite des inrerl@reurs visà vjj
du courlage en crédit immobiler. Les résidents
au Maroc se .éjouissent du dialo$e avec un
interloûrteur a,înt 1me bonne comaissance des
aJcânes du aédit irùnobilier, et capable de leur
pésenterdes offres paft icï]ièremmtanmdiles.
Pourles residenls à l'étrange! maro.âitr ou nonj
le rôle d'accompagnemenr prend tolrt son sens,
le client recherchant plu ûn reel gain en temps
et en procédures, qu'un besoin de condirions
panjcûlièrement avanrageuses. res banqùes,
de leur côté, voient les débuts d'un métier qui
a iarl ses preùves en France et en Europe donr
elles attendâieDt I'apparition au

r es proFscionneb inrobitier. ( Le hausge des prix

T:,:::1,jïj"9,1?l:i f:te- : sur certâins sesmenrs
;ffi.::lffi:*l;$il relète ri luarité aescornpérent pour accompagner

:"^"j:"T:i,o,lT lTI9, n. :. produits)
nancier des clients. Depùis no- ;i'
re dénâû. se effp.nf ,n môi( :rr=:r: :::'i:' _ _ "- -'re délnarage effeûif aù moistre démarage eftuûif aù m
de septembre, nous sommes en phase avec les senrrcùpùrsoesûrsenttoùjoùrs des ûédils à hauteu. de 1100/0, des

a!€c les banquei à rassembler des fornutes poûr
répondre âur besoins de la clienrèle.

C.H. : (afpi pourrô-t-il se pencàer sur la pmblé-
môtique du finaoement du ( noir D ?
P L : cette spécificité dù marché marocain esr
ditricilenenr abordâbie. Nous devons d'abord
inté8rer et comprendr€ cene norion. Aù vu de
nos relations avec les banques, noùs consratons
que ceftâines urilisent et adaprent par ex€mpte
leùIs offtes en conséquence alors que d'aurrës
ne le fonr pas. Nous allons essayer d'avoir des
opbons pourchaque q?ologie de clienr Irrsque
noùs assimilerons rout cel4 noùs pourrons êùe
ùne force de proposirions pourâpporte! d€s

(.H, r le5 p.omoleùrs immobiliels @mmencent
à élevea leuar prix. Ne pensez-vous pas que
(e(i pourrôit aggraver lô c se p5ychologique
déjà en plôce?
P. I : en €ffet, noùs constarons des hausses sù
certains prodùits, mais elles oncement des prc-
duits de qualité. Enlrânce par exempie, nous m-
tendons dire que les prix de lTrmobilier sont en
ùain de chuter Je peLrx \,oùs assurer que du côté
de paris, les pri{ n'affichent pas cene tendmc€.
Cest donc ùniquemenr ùnprcblème de Êgiona-
lisation. Noùs ne pouvons pas généraliseL Ceci
estvalable âussi pourle cas marocain. C'est une
Éponse losiqu€ de lbffte etde la demande qui ne
doit pâs inquiéter les emprunterm. De nowell€s
iomules poumienr leurêtre propose€s por.lr les
soulager dans le fi!âncemenr de leurûansacrion
imobilière. Ceci peur être acconpagné par ue
baisse des tau d'intérêt.

C.H.: les bônques doivent-elles alorsfaire le
premier pa' ?
P.lr ce û'est pas de leur selrl ressorr. Mâisje
pense qù'elles peuvent fâire davantâge. Nous
avons commencé à rravailler avec elies aù-delà
des fornules de crédir en vigueff qûi facilirent
I'obtention de crédir. A f imâge desformules
a'€nt renonûé des succès en France (ple épd
gne logement. . . ), le Maroc pouftait à son tour
âdoper cenaines de ces fomùles.

propos recueiLLis p(rr Saloua Mansouri)

objectjfs que nous nous sommes 6signés. ceta durées dtmpruntà40 ans... ûujs ellesteiont
nôuspouseàcroirequenousaboutironsàune avecDtùsdedisrincrion.
croissance inréressante en 2009.

(.11.: mêmerila d5e mondiôle pourrâit im"
Pacter notre môrôé ?
P T. : âu Maroc, il y a moins de raisoDs de s'in-
quiéte. 6me réeile d),namiqùe esterdenchée.
Il existe un double mùché : celùi des nationaux
mais aùssi celui des ébanærs. r€ déficit en lose-
ment se fair encore ressentir. l€ marché existe

(.H.: ler bônques pourâientelles malgré tout
devenir plus rerlri(tives en môtière d,odroi
de.rédit ?
Ptr cesontdesmessagesvéhic és çà er là. Cèst
ce qùi crée la morosiré. En France pù exemple,
ie lnæhé a éte euphoriqiejusqu'en 2006. Nous
avoDs eu des momenri d'excès. Nous levenons
maintenant à plus de râison. Les acreurs font

(.H, r ler Mârocain5 devrôienl en fâire de
même ?
Pl: il est fort à parier qùbn va faire tes choses
differernmenr. C'esr das ces momens que Cahi
peut davânta8e apponer sa rouche. Aù delà de
la recb€rche de clienrs à prcposer æx bùques
eD termes de volùme, nolrs allons chercher des
clients plus soivâb]es, méme sile montant du
crédit esr faible, pourfâirc accepter teùr dossier
auprès d'ùDe banque donnée. Norie action de
courtier Cesr aussi d'apponer des solutions pollr
faire correspondre les besoins des consoma
teus aùx proposirions des bdques.

C.H. : quelles sont tet nouvelles solutions?
P T. : à titre d'exemple, le marché dbccasion esr
amené à se dé.!€iopper It faudJa rouler des solu-
tions de relais. Nos sonmes en ùain de réfléchn
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